
BARIERY  DZIAŁALNOŚCI  JEDNOSTEK HANDLOWYCH

Tylko 2% badanych jednostek handlowych deklaruje, że nie napotyka na bariery w
prowadzeniu bieżącej działalności (w IV kwartale 3%). Dla pozostałych
przedsiębiorstw największą barierę stanowi konkurencja na rynku (72% jednostek),
niedostateczny popyt na sprzedawane towary (sygnalizowany przez 60% jednostek)
nadmierne podatki i inne obciążenia na rzecz budżetu państwa (46% jednostek),
oraz wysokie koszty zatrudnienia (45% jednostek). Nasilenie tych barier od roku nie
ulega istotnym zmianom.

Badania koniunktury przemysłu przetwórczego, budownictwa i handlu są częściowo finansowane ze środków Komisji Europejskiej.
Komisja Europejska nie ponosi odpowiedzialności za treść i wykorzystanie informacji zawartych w publikacji.
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IV kwartał 2003
  I kwartał 2004

k - konkurencja na rynku
b - niedostateczny popyt
g - wysokie obciążenia na rzecz budżetu
 i - koszty zatrudnienia
h - trudności w rozrachunkach z kontrahentami
 j - powierzchnia sprzedażowa
d - wysokość odsetek bankowych
e - trudności z uzyskaniem  kredytów bankowych
c - nadmierna podaż
f  - wysokość ceł i obciążeń importowych
a - brak barier



II. OCENY BIEŻĄCE I PROGNOZY ŚREDNIOOKRESOWE

Departament Statystyki Przedsiębiorstw i Rejestrów GUS, Al. Niepodległości  208, 00-925 Warszawa,
tel. 608-35-50, fax 608-38-64

W I kwartale 2004 r. (podobnie jak i w ubiegłym),
głównym źródłem zaopatrzenia w towary są hurtownie.
Nieznacznie zwiększył się udział przedsiębiorstw
handlowych dokonujących zakupów bezpośrednio w
krajowych zakładach produkcyjnych i dokonujących
zakupów bezpośrednio z importu. Zmalał udział
przedsiębiorstw handlowych dokonujących zakupów z
innych źródeł (np. giełdy).

W I kwartale br. nie zmieniają się źródła finansowania
działalności przedsiębiorstw. Głównym źródłem
pozostają fundusze własne. Podobne relacje w
odniesieniu do wymienionego źródła finansowania
przewiduje się na najbliższych 6 miesięcy. Utrzymuje się
odsetek przedsiębiorstw korzystających z kredytu
bankowego. Nieznacznie większy odsetek
przedsiębiorstw wskazuje na korzystanie z kredytu
kupieckiego. W najbliższych 6 miesiącach finansowania
należy oczekiwać utrzymania roli obu tych źródeł.

Na najbliższych 6 miesięcy przedsiębiorstwa handlowe
przewidują niewielki wzrost wydatków inwestycyjnych,
mniejszy niż przewidywano w ubiegłym kwartale.
Największego, aczkolwiek znacznie mniejszego niż
prognozowano w ubiegłym kwartale, wzrostu inwestycji
spodziewają się jednostki duże (250 i więcej
pracujących), najmniejszego - jednostki najmniejsze (do
9 pracujących). Spadek wydatków inwestycyjnych
przewidują jednostki branży: meble, rtv, agd i w
mniejszym stopniu jednostki branży: włókno, odzież,
obuwie .

Kształtowanie się przyszłego popytu oceniane jest
przez jednostki handlowe negatywnie i znacznie gorzej
niż w poprzednim kwartale. W stosunku do przewidywań
z ubiegłego kwartału najbardziej znaczący spadek
popytu  przewidują jednostki duże (250 i więcej
pracujących) oraz jednostki branży: meble, rtv, agd.
Najbardziej pesymistyczne oceny przyszłego popytu
formułują jednostki najmniejsze (do 9 pracujących) oraz
branży: włókno, odzież, obuwie.-50
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